SLMEZ

SUPERMARKT

l:ranchising bei
Olmez Supermarkt

1998 wurde die erste
Filiale in Telfs eroffnet.
Schon damals zeigte es
sich, dass tirkische Leben-
mittel und halal Fleisch in
der Zielgruppe sehr gefragt
sind. Mit den Jahren wurde
die Nachfrage immer
groBer und man eroffnete
weitere Filialen in

Innsbruck, Schwaz, Hall i.T.
und Fulpmes.

Mittlerweile ist Olmez
Supermarkt mit 5 Filialen

einer der groRten tirkis-

chen Lebensmittelketten in
Tirol.

Gemeinsam Erfolgreich mit
einer starken Marke

Die  Zufriedenheit der
Kundenlnnen und Mitarbe-
iterinnen spielt bei den
Inhabern seit Tag eins eine

grolRe Rolle.



Entscheide dich jetzt
fur deinen Erfolg

Franchising ist ein Modell,
bei dem beide Seiten
voneinander  profitieren:
Denn die Franchiseneh-
merinnen und Franchisene-
hmer bekommen als
selbststandige Unterneh-
merinnen und Unterneh-
mer das Recht, einen eige-
nen Supermarkt unter dem

Markennamen “Olmez
Supermarkt” zu fihren,
das Know-how von unserer
Jahrelangen Expertise zu
nutzen und z.B. von der
Werbung und glinstigen
Konditionen beim Ware-
neinkauf zu profitieren. Im
Gegenzug verpflichten sie
sich, die Standards des

Franchisegebers zu
erfillen, z.B. die strikte
Einhaltung von Qual-
itatsnormen und die
Zufriedenstellung  der
Kundinnen und Kunden.

Vorteile Franchising

Seit Giber 20 Jahren ist Olmez Supermakt im tirkis-
chen Lebensmittelhandel tatig. Dank unserer jahrelan-
gen Expertise konnen Sie klassische Anfangerfehler
vermeiden und erfahren sogar unsere Geheimnisse flir
eine langjahrige und erfolgreiche Geschaftsfiihrung.

In der Praktika lernen Sie schon vor der Er6ffnung von
ihrem erfolgreichen Partner. Im Rahmen unseres Part-
nermanagements und des Patenmodells werden sie
nach Geschaftseroffnung zudem regelmaRig

besucht und beraten.

Unser Zentrales Marketing unterstitzt Sie bei
Aktionen, Preissenkungen und etabilisierung der
Olmez Marke am Markt. Zusétzlich haben Sie die
Moglichkeit individuelle Angebote fiir ihre Filiale
erstellen zu lassen.

Wir kaufen bei renommierten Lieferantinnen und Lief-
eranten nach genauen Vorgaben ein. Dabei legen wir
Wert auf beste Qualitat und hochstmaogliche Belief-
erungssicherheit. Alle Olmez Filialen profitieren in
gleicher Weise von den Bemiihungen die besten
Produkte zu den glinstigsten Preisen zu beschaffen.




UNSER AUSWAHLVERFAHREN

WAS EIN FRANCHISENEHMER/IN
MITBRINGEN SOLLTE

9 Schritte zu threm Traum

Unternehmerische  Qual-
itaten, die Fahigkeit und
Erfahrung im Umgang mit
Mitarbeiterinnen und
Mitarbeitern sowie kunde-
norientiertes Handeln sind
Qualifikationen, die wir von
unseren kiinftigen Partner-

innen und Partnern
erwarten. Unabhangig von
der Branche, in welcher die
Franchisebewerberinnen
und Franchisebewerber
jetzt tatig sind und/oder
ihrer Schulbildung, werden
diese Fahigkeiten ihnen

helfen, gemeinsam mit
unserer Marke erfolgreich
zu sein.

1. BEWERBUNG

Sie schicken uns Ihren Lebenslauf und lhren Franchise-Antrag zu.

2. PERSONLICHES GESPRACH

In diesem Gesprach wollen wir uns gegenseitig ein wenig naher ken-
nenlernen und Ihnen unser Unternehmen und unser Franchisesystem
im Allgemeinen vorstellen.

3. SCHNUPPERTRAINING

Hier sammeln Sie praktische Erfahrungen in allen wichtigen Bereichen
und konnen feststellen, ob ihr Vorhaben fir sie wirklich das richtige ist.

Gleichzeitig wissen wir nach dieser Phase etwas mehr (ber sie. Im
Anschluss daran finden weitere Gesprache statt.

4. VERTRAGSUNTERZEICHNUNG

Ist die Unterzeichnung eines Vorvertrags.

5. TRAININGSPHASE

Durch das anschlieBende 9 bis 12 Monate dauernde Training werden die
potentiellen  Franchisenehmerinnen und Franchisenehmer durch
erfahrene Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter gefiihrt und betreut. Hier
erfahren sie alles notige fir ihre spateren Herausforderungen in der
eigenen Filiale.



6. MARNAHMEN UNTERNEHMENSGRUNDUNG

Im Laufe des Trainings erhalten die Kandidatinnen und Kandidaten einen
konkreten Vorschlag uber ihren zukiinftigen Restaurantstandort. Nehmen
sie den Vorschlag an, wird mit der Vorbereitung der unternehmensgrin-
denden MalRnahmen begonnen.

Es sei ausdriicklich erwéahnt, dass sich Olmez Supermarkt die Standortwahl
ausschliellich selbst vorbehalt.

. FINANZIERUNG

Fur die Franchisenehmerin oder den Franchisenehmer gilt es, die
Innenausstattung sowie bestimmte Teile der AuRenanlage (Beschil-
derung, Fenstergestaltung) zu finanzieren.

. SCHLUSSELUBERGABE

Nach einer absolvierung der Finanzierungszusage lhrer Bank und der fertig-
stellung ihrer Filiale erhalten Sie ihre Schlissel und kénnen
anschlielfend durchstarten.

. EROFFNUNG DER FILIALE

Erreichen Sie mit der Er6ffnung bzw. der Ubernahme lhrer Filiale.

KONTAKT

Sind Sie an einer Franchise-
Partnerschaft interessiert?
Wir freuen uns auf lhre
Kontaktaufnahme!

Bewerben Sie sich per E-Mail an:
franchise@olmez-supermarkt.at

oder

Flullen sie auf unserer Website das Formular unter dem

Menupunkt Franchise aus:
www.olmez-supermarkt.at



